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Distributor auf Wachstumskurs: sysob zieht positive Bilanz fiir 2017
Neuer Geschiftsfiihrer Georg Thoma blickt auf erfolgreiches erstes Jahr zuriick

Mit dem Ausbau seines Managed Service Angebots sowie der Erweiterung des WLAN- und Security-
Portfolios hat der Schorndorfer Distributor sysob seine Wachstumsstrategie weiter fortgesetzt. Neue
Impulse verspricht sich der VAD 2018 insbesondere durch eine verstirkte Zusammenarbeit mit dem
Security-Spezialisten Yubico.

Schorndorf, 23.01.2018 — Auch im Jahr 2017 konnte der Schorndorfer Value-Added-Distributor sysob
seine strategische Expansion weiter vorantreiben. So konnte das Unternechmen in den beiden
Kernbereichen Security und WLAN nicht nur ein liberproportionales Wachstum verzeichnen, sondern
sein Losungsangebot mit LigoWave, Array Networks und Yubico zusétzlich um nambhafte
Herstellerpartner erweitern.

Zudem haben sich auch im Bereich des Managed Service Portfolios 2017 zahlreiche Anderungen
ergeben. Mit neuen MSP-Angeboten aus den Bereichen Backup (,,Deutsche Backup Cloud®) und
WLAN (,,sysob WaaS*) konnen Fachhandelspartner nun auf dezidierte Losungen zuriickgreifen, die
den Schritt zum Managed Service Provider so einfach und zukunftssicher wie moglich gestalten.

Auf das gestiegene Kundeninteresse nach Server- und Storage Komplettlosungen hatte der Distributor
dartiiber hinaus bereits zu Beginn des vergangenen Jahres mit dem Aufbau seiner neuen Unit ,,sysob
Nord* reagiert.

Malfgeblich verantwortlich fiir die Erweiterung des Angebots ist Georg Thoma, der seit Anfang 2017
die Geschiftsfithrung neben Firmengriinder Thomas Hruby verstirkt. Der 54-Jéhrige zieht nach einem
Jahr eine durchweg positive Bilanz: ,,Mein erklartes Ziel fiir 2017 war die gezielte Weiterentwicklung
kundenorientierter Geschaftsmodelle und Losungskonzepte — gerade im Hinblick auf Managed
Services. Mit unserem MSP-Stufenmodell haben wir nun ein passendes Losungskonzept entwickelt, das
es Partnern ermdglicht, zunéchst ohne Eigeninvestitionen ins MSP-Geschift einzusteigen. Das positive
Feedback unserer Partner zeigt, dass wir damit auf dem richtigen Weg sind.*

Um seine Position als WLAN- und Security-Spezialist auch 2018 abermals auszubauen, werden neben
der Erweiterung des Managed Service Angebots erneut die beiden Schwerpunktbereiche im Fokus
stehen. Zusitzliche Wachstumsimpulse verspricht sich der VAD dabei von einer verstirkten
Kooperation mit dem Identity- und Access Management-Spezialisten Yubico. Mit Blick auf die geplante
Ausweitung des Geschéftsfeldes WLAN wurde das sysob Projektmanagement bereits zu Jahresbeginn
um den Wireless-Experten Thorsten Leckebusch erweitert.

Uber sysob IT-Distribution

Die sysob IT-Distribution GmbH & Co. KG (www.sysob.com) ist mit mehr als 1.200 Partnern und 180 Top-
Partnern einer der grofiten inhabergefiihrten Value-Added-Distributoren (VAD) im deutschsprachigen Raum.
sysob verfligt iiber ein breit gefichertes Portfolio zukunftsweisender Losungen aus den Bereichen Security,
WLAN, Storage sowie Serverbased Computing. Dariiber hinaus bietet sysob als Total Solution Provider IT-
Systemhdusern und Fachhandelspartnern umfassenden Support bei Projektplanung und —management.


http://www.sysob.com/
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Ein weiterer Schwerpunkt liegt in der Planung, Erstellung und Integration von Managed Service-Konzepten:
Durch die Nutzung der sysob-eigenen Infrastruktur und eines in Deutschland befindlichen Rechenzentrums
konnen Partner eigene Cloud-Losungen bezichungsweise Managed Backup Services fiir ihre Kunden bereitstellen.
Die sysob-Niederlassung in Biiren fertigt zudem individuelle und herstelleriibergreifende Server- und Storage-
Komplettlosungen. Weitere Vertriebsniederlassungen unterhilt sysob in Alling bei Miinchen, Wien und Ziirich.
Die Zentrale von sysob befindet sich in Schorndorf bei Cham im Bayerischen Wald.



