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Duje Frano Bozinovic verstärkt Vertrieb beim IT-Security-Distributor
Als Schnittstelle zwischen Fachhändlern aus der DACH-Region und den Herstellerpartnern Stormshield, Forescout, Reiner SCT und Threatdown treibt Duje Frano Bozinovic künftig das Security-Geschäft des Value-Added-Distributors voran.
Schorndorf, 16.05.2025 – Mit Duje Frano Bozinovic nimmt sysob einen erfahrenen Vertriebsprofi an Bord. In seiner neuen Position als Channel Account Manager beim VAD verantwortet der 53-Jährige fortan die Betreuung und den Ausbau des Partnerstamms. Im sysob-Lösungsportfolio betreut Bozinovic neben den Herstellern Forescout, Reiner SCT und Threatdown den europäischen Cybersecurity-Spezialisten Stormshield und steht hier Resellern, Fachhändlern und Systemhäusern als Ansprechpartner zur Verfügung.
Auch in seiner vorherigen Anstellung war der neue sysob-Kopf bereits mehrere Jahre im IT-Security-Geschäft aktiv. Bei Innosales Consulting & Services (ICS), dem Spezialisten für Marketingunterstützung und Vertriebsentwicklung von IT-Unternehmen, verantwortete er als Head of Business Implementation and Customer Success Management die Entwicklung und Implementierung von Geschäftsstrategien sowie das Projektmanagement für IT-Security-Kunden. Zuvor besetzte Bozinovic verschiedene Führungspositionen im Sales-Bereich und stellt somit heute eine hochqualifizierte Unterstützung für das Vertriebsteam von sysob dar.
Thomas Hruby, Geschäftsführer bei sysob, sagt: „Wir freuen uns, dass wir mit Duje Frano Bozinovic einen routinierten Sales-Experten gewonnen haben, der zudem über umfassende Kompetenzen im Security-Segment verfügt. Mit seiner Expertise wird er die Sichtbarkeit unserer Hersteller im Channel-Markt weiter erhöhen. Gleichzeitig können wir Reseller noch besser dabei unterstützen, ihr Portfolio zielgruppengerecht auszubauen und so ihre Umsätze maßgeblich zu steigern.“

Über sysob IT-Distribution
Die sysob IT-Distribution GmbH & Co. KG ist Teil der CMS Distribution und einer der größten inhabergeführten Value-Added-Distributoren (VAD) im deutschsprachigen Raum. sysob verfügt über ein breit gefächertes Portfolio zukunftsweisender Lösungen aus den Bereichen Security, WLAN sowie Server-based Computing. Zu den Herstellerpartnern zählen namhafte, global agierende IT-Unternehmen wie Clavister, Ekahau, Fortra, Netwrix, Stormshield und Yubico. Darüber hinaus bietet sysob als Total Solution Provider IT-Systemhäusern und Fachhandelspartnern umfassenden Support bei Projektplanung und -management.
Ein weiterer Schwerpunkt liegt in der Planung, Erstellung und Integration von Managed-Service-Konzepten: Durch die Nutzung der sysob-eigenen Infrastruktur und eines in Deutschland befindlichen Rechenzentrums können Partner eigene Cloud-Lösungen beziehungsweise Managed Backup Services für ihre Kunden bereitstellen.
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